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以下の10項目にチェックしてください。当てはまる数が多いほどM&A;が成立しやすい状態です。ただし、1つ

も当てはまらなくても相談可能なケースが多くあります。

チェック項目 補足

1 業歴3年以上である 業歴が長いほど実績・信頼として評価されます

2 従業員が1名以上いる スタッフがいる事業は承継のしやすさが上がります

3 年商が1,000万円以上ある
規模感の目安。それ以下でも対応できる場合がありま

す

4 店舗・拠点・設備がある 有形資産は買い手にとっての価値になります

5 顧客リスト・会員・固定客がいる 既存の顧客基盤は最大の無形資産です

6 許認可・資格・免許を保有している
介護・美容・建設など許認可は取得に時間がかかるた

め高評価

7 ノウハウ・独自のやり方がある
マニュアル化・標準化されているとさらに評価が上が

ります

8 特定の取引先への依存が高くない 売上が分散しているほどリスクが低いと判断されます

9 売却後も一定期間関与できる 引継ぎへの協力意思は買い手の安心につながります

10 M&A;を次のステージへの選択肢と考えている 前向きな姿勢は買い手との良い関係につながります

結
果 チェックの読み方

当てはまった数 状況の目安

8〜10個 M&A;が成立しやすい状態です。ぜひ一度ご相談ください。

5〜7個 十分に可能性があります。準備次第で成立するケースが多いです。

3〜4個 課題はありますが対応策を一緒に考えられます。まずご相談を。

0〜2個 すぐには難しいかもしれませんが、READY UPで準備できます。

事
例 「売れない」と思っていたが実は売れた事例



業種・状況 ポイント

飲食業・赤字 関東エリア 顧客の常連客数と立地に価値。黒字化せずに成約。

美容業・営業利益ほぼ0 北関東エリア カルテ数と立地条件を評価。3ヶ月で成約。

介護・デイサービス 千葉エリア 部門単体は黒字。事業譲渡スキームで成約。

マッサージサロン 関西エリア 技術・固定客に価値。オーナー気力低下でも成約。

0個でも相談OKです。まずはLINEへ。

https://lin.ee/XiAEi37
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